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关于开展“大战红五月”活动的通知 
 

各公司、厂： 

红火五月之际，奋战的号角已吹响。为促进医药工、商业销

售，结合集团公司 2013年销售目标，经研究，决定在全集团开

展“大战红五月”活动。现将相关工作重点通知如下： 

一、活动时间：5月 1日-6月 30日 

二、医药工业销售：确保 5月份销售发出 4.3亿元。 

1、抓销售规模大的品种，开展“主品”销售，如 A3、M1等； 

2、抓毛利额高的品种，确保效益增长，如 MM、E2等； 

3、抓畅销紧缺品种，促进旺季销售，如板蓝根颗粒等； 

4、抓战略性品种，加快新产品上市，如天胶、太极凉茶等； 

5、协调 A1、A2、A3在国家发改委的定价工作。 

三、医药商业销售：确保 5月份完成销售 9.7亿元（不含加盟）。 

1、全面启动 1000家加盟药房对集团高毛利品种的销售工作； 

2、落实零售集采独立运行和零售倍增计划； 
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3、加快调整桐君阁医药批发公司、成都西部医药及各分中

心在品种结构、人员结构及销售对象等方面的经营思路； 

4、论证并确定中药经营战略规划方案，突出桐君阁中药特

色经营，提高中药经营毛利水平，实现中药经营突破性增长； 

5、继续优化品类管理。 

四、通过优化库存结构、削减固定资产、加快流动资金周转

和新增融资渠道等做好资金保障工作。 

五、通过加强产能建设和合理调度，优先保障大品种生产。 

六、各公司、厂要加强效益核算，严控成本，全面推行新定

额管理、信息化管理，精简人员，确保利润指标完成。 

七、集团公司及各公司、厂的领导、中层干部全面到市场、

到车间、到原材料基地帮助一线工作，现场解决实际问题。 

八、请各单位结合上述工作重点自行拟定操作细则及考核办

法，并于 6月 30日前将活动开展情况书面报集团公司管理处。 

特此通知！ 

 

 

 

太极集团有限公司 

2013年 5月 2日 
 

 

 

抄送：集团公司各处室，各总经理。 
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