万艾可”盛夏狂欢”纯销大比拼活动方案

 为加大万艾可的月销售，公司与万艾可厂家进行短期的促销方案，具体活动内容如下：
活动时间：2013年5月1日-6月31日
活动内容：每个月由公司下达万艾可销售任务到片区或者门店，进行片区万艾可销售排名比赛（不考核），每月公司万艾可的销售总量不少于1300片才有评比条件，5月进行门店销售量排名，6月进行门店增长排名（各门店基础量为过去3个月的平均销量）其中，各片区最低销量如下：

	片区
	每月最低销量（片）

	城南
	80

	东北
	300

	城中
	300

	都江堰
	100

	光华
	300

	崇州温江
	100

	邛崃大邑
	40

	综合（综合+新都）
	60

	旗舰店
	30

	小计：
	1310


如片区未达最低任务，则不能参加当月评比。本次活动包含以下两方面内容：
 1、门店奖励计划：门店排名（单位：/元）
	     　
	第一名
	第二名
	第三名

	1组：东北片区，光华片区，城中片区，旗舰店（所有市区门店）
	300
	200
	150

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	2组：其他片区（周边郊区门店）
	200
	150
	100

	
	
	
	

	
	
	
	

	备注：5月按销售量排名，6月按销售增长排名


2、店员个人奖励计划：从5月1日-6月31日，进行万艾可10粒装兑换礼品活动，如：店员销售5个10粒装兑换一个双肩背包，销售8个10粒装兑换一个高级护眼灯，具体兑换标准见下表（2个月数量可累计,2盒5粒装当1盒10粒装）
	礼品名称
	销售10粒装兑换标准

	
	

	家庭小药箱
	2盒

	精品大笔记本
	2盒

	感应式台灯
	2盒

	保鲜饭盒套装
	3盒

	家庭电脑音箱
	3盒

	洁丽雅毛巾套组
	2盒

	家庭常用工具组合
	2盒

	花间道茶杯
	2盒

	背包高级护眼灯
	8盒

	家用台灯
	3盒

	双肩背包
	5盒


（本活动最终解释权为辉瑞公司）
2：门店有请货不畅通时，请第一时间通知辉瑞代表:张旭 1338699960，万艾可10粒装已到货，各门店可以请货。
4：门店的销售排名奖励将在每月的月末根据营运部的销售数据下发，店员的个人奖励在活动结束后由厂家进行统一核算下发。    

                                             营运部
