    交大三       店广场活动总结

1、 活动时间： 4 月 20 日至 4 月21  日

2、 活动内容：

主线活动：活动两天，取消会员日，全场8.8折优惠（包括中药配方、中药袋装、听装），贵细8.5折，不积分（特例品、美美、天胶和买1送1品种除外）
支线活动：
1、 免费项目：中医义诊、肩颈推拿、吸氧、艾灸体验、测血糖血压，测骨密度、测白内障

2、 5折特惠品：指定商品买一送一（原品种），相当于5折（系统自动识别） 

（四大保健品系列：千林、自然之宝、拉斯维康、佳汇泰、

两大品牌膏药：朱氏堂、贵州苗药）

A、此活动不是单品直接打五折，而是通过买一送一，买2个收1个的钱而达到5折的结果，门店在宣传和销售时务必注意。

B、系统中无法对买一送一（原包装的卖品）作促销策略，只能直接对单品做5折。请门店在开票时，务必将同一个品种销售2盒（瓶），如果门店开票只开1盒（瓶），系统也会打5折。

   3、 会员超低特价： 3月会员特价品种进行宣传。

   4、天胶买一送辅料包或者天胶罐或阿胶枣4斤，买三盒送一盒加送1个天胶罐。

 5、清凉解暑的冲剂系列卖3袋享受8.5折。
  6、3元代金券随DM单发放，凭代金券消费满20元即可使用，免费办理会员卡一张，并免费领取小礼品一份，送完即止。代金券使用期限：2013.4.20-2013.5.5.过期作废。3元代金券需要数量：1000份。门店自行打印盖门店收印章。
7、营业部通知会员活动内容（2000名会员）
3、 总销售数据：
日平均销售对比（活动当天，和近一月的日均销售和日均笔数对比）

最近一个月（向前倒推30天），日均销售   4319.7元，日均笔数  93.4    笔
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	销售增长比例
	笔数增长比例

	4月20日
	12397.28
	155
	79.98
	186.99%
	65.95%

	4月21日
	11710.47
	146
	80.20
	171.09%
	56.31%

	
	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	3
	462.40

	血压计
	2
	741.25

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	15
	899.39

	天胶
	12
	4185.00

	阿胶贡枣
	700
	152.00

	美美
	112
	2067.00


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	2219.5

	湖北远大天天明
	46.44

	汇荞苦荞茶
	136.93

	养生堂
	325.04


3、中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	4月20日
	803.88
	249.46
	222.24%
	6张

	4月21日
	1541.97
	249.46
	518.12%
	23张


五、活动总结

1、优点：有中医义诊带动了很大一部分顾客的积极性，提高了药房的知名度。
2、 不足：活动前DM单来的太迟。下次活动最好提前1周到店进行发放。医生资源不足，活动后期医生需求无法继续很好地提供服务，顾客信赖有所降低。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	午餐补助
	340.00
	10元*17人*2天=340元

	医生补助
	800.00
	200元*4人次=800元

	矿泉水费
	46.50
	活动饮用水

	血糖试纸
	110.00
	活动专用

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


