   邛崃大邑片          店活动总结
活动性质：公司活动 v口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2013.4.29-2013.5.5                      

活动主题：   满就送      
主要活动内容：满48元送5元，满88元送10元，满128元送15元，满178元送20元，满218元送25元，最多限送5张5元券即25元，多张收银条不可累计送券。如单张金额300元的收银条，可送5张即25元券
数据分析

1、 活动期间与活动前一周数据对比（与3月18日-3月25日8天之间日均销售对比）
	
	日均销售笔数
	日均客单
	日均收入
	日均毛利
	日均毛利率

	活动期间数据
	636.4
	56.02
	41597.06
	11184.59
	31.37%

	上周同期数据
	708
	54.77
	38772.21
	12868.63
	33.19%

	对比结果（%）
	-11.25%
	2.23%
	6.79%
	-15.05%
	-5.8%


2、 活动期间新增会员    234   人
活动总结：
   本次活动片区总销售增长6.79%，片区内有9家门店增长比例超过5%，七家门店增长比例小于5%。活动效果最差的是大邑沙渠下滑36.23%，下滑原因是：在五一活动前已经开展了两次促销活动，能消费的在前两次都已经消费了，另外门店人员通班制，人员的销售热情不高。大邑东壕沟下滑9.98%，下滑的主要原因：为4.15-4.22为片区活动.4.23-4.28号为我们的情系雅安8.8折，再是5.1的送卷活动。三个活动都有给顾客打电话，但是顾客对反卷用劵比较反感，再加上春节送的挂历月初用的比较多。邛崃洪川小区下滑9.72%，主要下滑的原因是：因才搞了广场活动，导致广场活动完后销量下滑，顾客需要的在广场活动的时候就已经买了，活动次数较频繁。
本次活动片区效果不好的原因主要是，接连着做了三次促销活动，顾客的敏感度已经不高了，再加之4月底片区内部分门店的顾客都开始农忙了，客流量在减少，部分门店是因为人员上班疲劳造成销售较少。

                                                      邛崃大邑片：强丹

                                                        2013-5-6
