怀远店5月活动总结
活动时间：2013年4月29日-2013年5月5日

此次活动日均增长7%，但是并没有达到领导的期望与要求，我们将会在下次的活动中更加努力，力争完成领导下达的任务。下面为这次活动失败的总结。

1、 活动宣传不够彻底：传单发放的时候很多的顾客并没有细看就丢弃了，导致传单没有起到宣传的作用。

2、 此次活动与上次活动衔接太过紧密，顾客还没有从上次的活动中回过神来，第二波的活动就紧随而至。

3、 由于本人太过强调任务单品的销售，导致员工太过在意任务单品，在搭配销售的时候没有发挥到位。

活动亮点：

1、 活动发放的代金券并没有限制要消费多少才能使用，大大的减轻了员工的精神压力，也得到了顾客的一致好评。

2、 第二批会员特价与活动同时进行，增大了影响力。
