大邑富民路店2013年5月活动总结
一，3.18-3.25共8天，总销售24966.6，平均每天3120.825元。4.29—5.5共7天，总销售22878.38元，平均每天3268.34元，增长4.72%.

二，活动套包卖了1组，完成任务。

三，3.18-3.25共8天来客数480笔，平均每天60人；4.29-5.5共7天401笔，平均每天57.28笔。每天下降2.72笔。下降原因：5.1期间，给顾客打电话，一些老顾客有说出去旅游，不在家有关，尤其是5月1号和5月2号这两天，来客数较少。
四，在5.1活动前，做了8.8折活动，这次活动我们店对会员做了一次维护，前期活动买了的顾客，5.1活动就没再来买了。

五，本次活动虽然只增长了4.72%，但我们活动期间卖了200多元的田氏西洋参，还没有审核下账，原因是5月3日和5月4日是休息日，高姐不在，如果加上这200多，也能增长5%。（直配申请在5月3日和5月4日都做了）。
