综合片区5.1节活动总结

活动性质：公司活动       其他              
活动时间：2013.4.28到2013.5.4
活动主题：
主要活动内容：满48元送5元，满88元送10元，满128元送15元，满178元送20元，满218元送25元，最多限送5张5元券即25元，多张收银条不可累计送券。
数据分析

1、 活动期间与上月规定数据对比（Eg：2013年3月18日-3月24日与2013年4月28日~5月4日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	2544
	  56.14
	142826.2
	43654.08
	30.56%
	40.73%

	上月同期数据
	2594
	   47.57
	123401.04
	39079.79
	31.67%
	    36.4%

	对比结果（%）
	-19%
	    18%
	15.7%
	11.7%
	-3.5%
	11.9%


2.活动期间与活动前一周数据对比。

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	2544
	  56.14
	142826.2
	43654.08
	30.56%
	40.73%

	上周同期数据
	2264
	51.62
	116887.18
	36933.87
	31.6%
	38.71%

	对比结果（%）
	12.3%
	8.7%
	22.2%
	18.2%
	   -3.29%
	5.2%


2、 活动期间新增会员92人

总结

1、 活动的亮点
1. 活动策略吸引人，成功的提高了销售客单价。
2. 奖励激励方式，拉动销售赶超积极性。
3.  会员才能享受门店活动特殊优惠，成功的将一些犹豫不决的人变成会员朋友

2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
 本次活动效果不理想，活动没有达到5%以上的门店有一家，10%一下的有6家，原因分析：

1.本次活动之前刚刚开展完“情系雅安，全场8.8”的活动，相对来说送券活动吸引力不及直接折扣。

2.本次活动开展前期准备补充分，活动时间起伏不定，临时决定显得仓促。
3. 活动对比数据时间门店不清楚，公司不确定，大家缺乏销售奋斗冲刺目标。

活动建议：1.建议以后活动提前公示活动对比数据时间段，让大家明确各自奋斗目标。

           2.建议提前说明相关对比要求，先说断，后不乱。避免影响销售激情。

                                                    综合片区

                                                               2013-5-6
