崇州温江片活动总结

活动性质： 公司整体活动
活动时间：  2013. 年 4月 29日 —  2013年  5 月  5日
主要活动内：（一）满就送：针对会员，不取消会员日，可积分。

（二）医疗器械，贵细药材全场8.8，不积分（医疗器械仅限范围：血压计，血糖仪，拐杖，制氧机，轮椅，电子体温计，治疗仪等，以目录为准）

（三）会员超低特价从59个会员超低特价中筛选出38个商品进行DM单宣传，见附表（一）

（五）组合套包——旅游套包、家庭套包，中药套包

1、 数据分析见附表
活动效果统计：1、活动期间销售 245618 ，对比3.18—25日均销售总和是204289，增长 20.23% ；
2活动总结：整体片区增长是20.23%，其中增长较好的是郫县店，95.3%，增长10%以上的店有：崇州中心店，怀远店，三江店，同兴店，政通店，增长未达到5%的店有九龙店，和盛店，金带街店，活动的前期各店的效果都不是很理想，在5.1假后召集了店长开会，要求对美美，天胶，补肾，熊胆单品销售好的门店进行了销售经验的分享，通过大家的相互学习在活动后期的单品销售及整体销售都有明显的提高。
     3活动亮点：本次活动有更大的优惠性 ，会员直接满省，活动期间不取消会员日，折扣后同样可销售送卷活动，还可积分，这样给会员更大的优惠，很吸引顾客的。

     销售不好的店的原因。和盛店，该店是三人制门店，现只有两人上班，且又是新员工，销售能力不足，导致销售下滑，九龙店,a.由于片区人手缺乏，经公司领导同意在4.19---4.26关门8天，27号开门，由于关门时间是在活动前期，影响了后期的活动效果，b再有门店也错过了两次要货，导致部分商品缺货，c，在活动期间也是从其他店调的人员对九龙店进行人员支援，由于支援 人员对货位的熟悉程度有限，等原因导致该店销售不理想，希望公司领导对该店的考核进行重新考虑。
                                                            骆大辉
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