      大邑内蒙古2店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：  2013年4月28日至5月4日                     

活动主题：       五一促销活动          

主要活动内容： 全场会员满48元送价值5元代金卷，满88送价值10元代金卷等                                               

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年3月18日~25日与2013年4月28日~5月4日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	167
	47.54
	7939.02
	2379.9814
	29.98%
	35.59%

	上月同期数据
	172
	38.00
	6535.55
	    2261.5073
	34.60%
	19.37%

	对比结果（%）
	-2.99%
	20.06%
	17.68% 
	4.97%
	-4.62% 
	16.22%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如4月28日开始活动，活动时间为7天，那就应从4月21日到4月27日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	167
	47.54
	7939.02
	2379.9814
	29.98% 
	35.59%

	上月同期数据
	138
	42.67
	5888.04
	1567.8754
	26.63% 
	35.88%

	对比结果（%）
	17.37%
	10.24%
	25.83%
	34.12%
	3.35%
	-0.29%


3、 活动期间新增会员14     人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	5元代金卷
	
	
	

	送出数量
	22张
	
	
	

	剩余数量
	78张
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
活动期间，多宣传会员权益，增加会员销售，收银台的一句话服务，提醒顾客有促销活动。
2.活将非会员转为有效会员的成功经验

宣传成为我公司的会员能享有的权利，我公司会员享有很多特价商品。一切以顾客需要为中心，满足顾客需要
3．活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

