邛崃洪川小区药店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间：2013.4.28--2013.5.4活动主题：初夏送礼 健康伴您

主要活动内容：满就送；

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	286
	47.1
	13476.11
	4088.44
	30.3%
	53.1%

	上月同期数据
	   322
	51.7
	15902.51
	4800.42
	30.1%
	38.5%

	对比结果（%）
	0.88%
	9.1%
	0.84%
	0.85%
	1%
	1.3%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	286
	47.1
	13476.11
	4088.44
	30.3%
	53.1%

	上周同期数据
	289
	44.0
	12992.89
	3715.08
	28.5%
	46.3%

	对比结果（%）
	0.98%
	1.07%
	1.03%
	1.1%
	1.06%
	1%


活动期间新增会员     16人

二 总结

活动的亮点

这次活动优惠比例较大，送券的同时又增加了积分，所有品种都可用卷，涉及面广，顾客感觉很实惠。像这样的活动以后可以多搞几次。

将非会员转为有效会员的成功经验

活动期间争对会员送券，所以借此机会大力宣传会员的优惠政策！

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

      因才搞了广场活动，导致广场活动完后销量下滑，顾客需要的在广场活动的时候就已经买了，活动次数较频繁。

    下次收银台一句话服务，给顾客推销药品的时候告知有活动叫顾客参加，未办会员卡的立即办立即享受优惠政策，同时能吸引旁边的顾客办理会员卡

