太极大药房5.7-5.13促销活动执行细节

活动时间：

5月7日~5月13日 活动门店：旗舰店、城中、光华、东北和城南片区、新都片区

活动内容：

（一）满就送：针对会员，不取消会员日，可积分。

1、满48元起送5元现金券：

             A、单张收银条可累计享受，满48元送5元，满88元送10元，满128元送15元，满178元送20元，满218元送25元，最多限送5张5元券即25元，多张收银条不可累计送券。如单张金额300元的收银条，可送5张即25元券；但多张收银条则不能累积起来兑券。

             B、特例品、贵细不参加送券，系统自动识别；门店需将现金券当现金管理，营业部将发放到各店的现金券入系统赠品库，收银时系统自动计算赠券张数。活动结束后，公司将按系统中的剩余数量回收，数量不够的门店按5元/张进行赔付。

             C、现金券所有门店全场通用，除特价品种和使用时间外无其他使用限制。使用时，门店输入会员卡号，以手工优惠形式收银。如使用券后消费满48元以上，系统自动赠券。

             D、会员日期间，折后满48元以上，系统自动赠券。

E、现金券当日即可使用，使用截止时间为2013年5月31日。

备注：代金券未印刷使用时间，请门店自行手工填写。

（二）医疗器械，贵细药材全场8.8，不积分（医疗器械仅限范围：血压计，血糖仪，拐杖，制氧机，轮椅，电子体温计，治疗仪等，以目录为准）

（三）会员超低特价

     从59个会员超低特价中筛选出38个商品进行DM单宣传，见附表（一）

（五）组合套包——旅游套包、家庭套包，中药套包

     每个套包系列需陈列至少3组。陈列在花车或收银台区域。

活动推出3个组合套包，其中旅游套包和家庭套包可通过前台系统，Ctrl+v输入ID号后进行下账，中药套包是要求顾客勾选3种不同商品的袋装中药，门店自行手工折扣9折下账。

旅游套包 ID：9903209 
家庭套包 ID：9903229
切忌：使用9090的端口，系统才能识别组合套包。 8088的端口是不能识别的。

1、活动要求：公司为门店配送的物料有DM单（门店修改活动时间发放）、海报（门店修改活动时间张贴）、现金券、

  （一）门店宣传：

      1、海报：门店收到后立即张贴在店外橱窗，门店自行修改活动时间。
         2、门店自制POP：

            A、“满送券活动”必须2张，不得多于3张。至少有一张必须张贴于收银台显眼位置，其余陈列可用爆炸签或者其他方式宣传

            B、“医疗器械8.8折”，一张张贴/悬挂于店内器械区

            C、“参茸贵细8.8折”， 一张张贴/悬挂于店贵细区域

             以上pop的宣传的模块见附件，门店在书写过程中修改时间,要求把五一特惠修改成会员特惠。
         3、门店自制气球拱门，颜色统一要求为同一色系。

         4、货架促销卡全部上架，均匀分布。

         5、DM单的使用：

             A、门店收到DM单后，在活动前一天将60%的数量发放到周围社区的住户（插在门上或是从门缝塞进屋内）。

             B、30%数量的DM单用于门店店外发放。店长每天需指定人员在人流高峰时段到店外及店周围发放。

             C、10%数量的DM单用于销售时宣传发放用。

 （二）本次活动将进行组合套包的考核，请各门店做好备货工作（套包品种见目录）

购买旅游套包的顾客可赠送西洋参饮1瓶，等活动结束后门店店长根据套包销售来统一下账，下账金额为0.1.。

活动考核：

（一）、考核办法及标准：

1、日均销售增长考核：对比数据的日期是3月18日-3月25日的日均销售。
   A、奖励：

日均销售增长30%以上的前5名门店奖励600元/店，日均销售增长30%以上的其他门店奖励400元/店，日均销售未上千的门店不享受此项奖励。

日均销售未上千元的门店增长按照增长金额最高的奖励第一名300元

日均销售增长绝对值前5名的门店，奖励300元/店。

               B、处罚：

                      日均增长低于5%的门店进行处罚，A类店（含总店）罚款600元/店，B类店罚款400元/店，C类店罚款200元/店。

2、活动现场布置考核：评比方式同“养生节”促销活动评比方式，由片区先进行汇总后筛选，筛选后每个片区选出三家门店汇总后传到营业部进行最终评比，开始活动的片区需将所有片区活动现场布置照片分成两块，第一块每个店选三张照片打包后传到片区，第二块将片区初选的最好的三家门店分开打包所有照片发到营业部邮箱。

A、奖励：评比前5名，第1名奖励300元，第2名奖励200元，第3名奖励100元，第4名奖励100元，第5名奖励100元。

    B、处罚：营业部根据本通知活动要求评比现场布置进行抽查，不达标的门店，每店处罚100元。

3、套包销售考核：

A  3个系列的商品，A，B类门店必须销售旅游套包和家庭常用包的任一系列，考核任一系列商品未销售的，罚款50元/店，C类门店三个套包任一销售一组（旅游套包和家庭常用包，中药三袋套包）均不罚款。

 B  中药养生套包打折后可以参加送券活动，但是因为已经打了9折了，就不能参加用券活动，旅游套包同理。

其他事项：

物料由公司统一配送，物料未收齐或是需要调配的，请与营业部杨文文联系。

货品备货、调货问题，请与营业部何微联系。

                                                          太极大药房营业部

                                                            2013-4-18
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