大邑片区销售下滑原因
1   本片区共有10家门店，重点的门店有3家，其余的门店销售都很差

2   3家重点门店销售还不是很突出，小型门店的销售又拖了后腿（尤其沙渠，围城近段时间销售下滑的厉害）这2家门店下滑主要是人员问题。
3   近期城管及本地的工商管理局检查很严，门店POP都摘下来了，整个店堂没有销售气氛。另外，六月新GSP就要执行了，门店许多重点销售品种及团促品种都放在处方柜了，也就是等于关了这些品种的禁闭了
4.利民连锁搞大型促销活动，买满***金额，就送抽纸，大米，食用油，凉被，落地扇，并且时间相对长，城关和乡镇门店循环式地挨家轮流搞，持续时间为两个月。会员特价的商品也要参加买赠活动。
5郊县消费人群明显变化。4月份进藏打工顾客较多，而且这部分顾客购买力也较强，很大程度上拉动了销售。
6价格针对附近药店相对价高
7顾客对我们多次搞活动比较反感，
