   崇州金带街   店活动总结

活动性质：公司活动口v  片区活动v   其他           
活动时间：   2013.4.10—4.20               
主要活动内容：
1. 全场除特价及贵细外消费满38元立省3元，满58省5元，满88省8元，128省12元，158元省15元，取消活动期间的会员日。（特殊情况，遇到是会员日，顾客有会员卡的，如果低于38元的，可以手工9.5折。但门店要尽量把客单往上拉动）

2. 贵细全场8.8折，中药精致袋装，一袋9折，两袋8.8折，4袋以上8.5折，取消活动期间的会员日。
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年4月10日~4月20日与2013年3月11日~3月20日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	835
	38.22
	31914.87
	10061.34
	31.53%
	46.54%

	上月同期数据
	785
	41.43
	32524.01
	10380.7
	31.92%
	50.34%

	对比结果（%）
	6.36%
	-7.74%
	-1.85%
	-3.07%
	-1.22%
	-7.54%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：10月17日开始活动，活动时间为7天，那就应从10月10日到10月16日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	835
	38.22
	31914.87
	10061.34
	31.53%
	46.54%

	周同期数据
	870
	40.25
	35023.52
	11211.79
	32.01%
	45.82%

	对比结果（%）
	-4.02%
	-5.04%
	-8.87%
	-10.26%
	-1.49%
	1.57%


3、 活动期间新增会员  10  人
2、 总结

1、 活动的亮点：活动效果不是很理想，没有亮点，希望在下次活动中多多努力。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验：很多顾客在购药时没有会员卡，我们积极的免费办理会员卡，但是很多都拒绝的了，说家里卡片太多了，或者时间来不及等理由拒绝。在我们耐心的解释下，了解办理我们会员卡的好处，成功的办理了会员卡、
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
原因：在活动期间，由于药监局的大检查，宣传方面的海报、pop没有宣传到位，有一定的影响。

      在3月搞的社区活动，老买主们都大量购药，导致这次客单价有所下降。

下次要求：下次活动中，加大力度宣传，突出活动亮点。货品提前备好。
