
崇州温江片 促销活动申请表

参加活动门店：片区所有门店共11家 

1、 活动时间：    2013. 年 4月 10日 —  2013年  4 月  20日
2、 活动内容：

1. 全场除特价及贵细外消费满38元立省3元，满58省5元，满88省8元，128省12元，158元省15元，取消活动期间的会员日。（特殊情况，遇到是会员日，顾客有会员卡的，如果低于38元的，可以手工9.5折。但门店要尽量把客单往上拉动）
2. 贵细全场8.8折，中药精致袋装，一袋9折，两袋8.8折，4袋以上8.5折，取消活动期间的会员日。
现场布置： POP宣传，气球布置   
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年3月11日~18日与2013年4月11日~18日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	640
	42.92%
	27471.1
	8105.87
	29.5% 

	上月同期数据
	632
	 43.38
	27417.5 
	 8995.6
	 32.8%

	对比结果（%）
	0.012%
	-0.06%
	0.19%
	-9.89%
	-10.06%


1、 活动期间新增会员     18    人

1、 总结
活动的亮点1、绘制pop宣传海报；

2、、热情接待，给每位进店顾客口头宣传；

3、免费为进店顾客办理会员卡，同时发展了新会员；

4、以堆头形式摆放赠品进行活动宣传；
5、用pop以及爆炸花标示了所有特价品种。
二。、下滑分析：
 1.此次活动同比上月同期销售增长44元，没有达到预期的效果。  

2.活动期间高毛利产品美美、天胶没有达到很好的销售，保健品销售下滑都是影响毛利下滑的原因 

3. 客流量有所下降，我们很多老顾客都已经流失了，在这之后的活动中，应加大活动的宣传力度，多利用传单的功能，让更多的人知晓。
4.离我店50米处大桥之前一直在维修都不能通行，这还是影响我店销售的原因
2.

