温江店活动总结
活动性质： 片区活动

活动时间：  2013. 年 4月 10日 —  2013年  4 月  20日
主要活动内：全场除特价及贵细外消费满38元立省3元，满58省5元，满88省8元，128省12元，158元省15元，取消活动期间的会员日。（特殊情况，遇到是会员日，顾客有会员卡的，如果低于38元的，可以手工9.5折。但门店要尽量把客单往上拉动）

1. 贵细全场8.8折，中药精致袋装，一袋9折，两袋8.8折，4袋以上8.5折，取消活动期间的会员日。

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	737
	76.20
	56163.52 
	17854.37
	31.79% 
	11%

	上月同期数据
	926
	56.8 
	52614.55 
	17889.99 
	34% 
	41%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动效果统计：1、活动期间销售 56163.52万       ，上月/上年同期销售  52614.55      ，增长 6   % ；
2、活动期间毛利率  31.79%   ，毛利额 17854.37     ，上月/上年同期毛利率 34%    ，毛利额17889.99，毛利率/毛利额增长  -2.21   % ；
3、活动期间交易笔数  734   ，客单价 7620    ，上月/上年同期交易笔数  926   ，客单价 56.8   
活动总结：销售增长太低，其中有2天销售才3000左右，拉低了平均销售，客流量的减少较大，但平均客单价上升较大。在下次活动中，门店争取加大宣传，将一句话服务进行的更到位，加大中药精致饮片的销售
总结人：喻茂连 
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