大邑县新场镇文昌街药店广场活动总结

1、 活动时间： 3月30日至3月30日

2、 活动内容：

主线活动：活动一天，取消会员日，全场9折优惠（特例品和买1送1品种除外），不积分
支线活动：
1、 免费项目：肩颈推拿、吸氧、艾灸体验、测血糖血压

2、 5折特惠品：指定商品买一送一（原品种），相当于5折（系统自动识别）

  （两大保健品系列：千林、佳汇泰；  两大品牌膏药：朱氏堂膏药、黄石卫材 ）

   3、 特价品种宣传：

江中健胃消食片，哈药阿莫西林胶囊，马应龙麝香痔疮膏，吗丁啉，京都念慈庵，北京0号，地奥心血康，拜阿司匹林，速效救心丸，感康，三九胃泰颗粒。

  4、天胶买一送辅料包或阿胶枣4斤，买三盒送一盒

5、阿胶枣特价：10元/袋，500克/袋。50元一提（5斤/提）

6、凭领盐券，到店免费领盐1袋。限180袋，送完为止。

7、全场购物满38元送洗衣粉一袋或肥皂一块（100份，预算200元）。

  8、桂圆12元一袋。三诺血糖125一套

	ID
	品名
	规格
	单位
	厂家
	原价
	活动价
	特价
	备注

	102746
	阿胶贡枣
	500g 
	　
	　
	14
	10
	　

	47131
	三诺血糖测试仪
	安稳型
	台
	长沙三诺生物传
	258
	125
	送血糖试纸一盒

	42087
	制氧机
	7F-3(带雾化)
	台
	江苏鱼跃
	3450
	2880
	送体重秤一台

	95863
	温灸棒
	大号(可拆型)
	个
	　
	116
	99
	130
	　

	96130
	温灸纯艾条
	(一级黄)
	盒
	长沙市岳麓区
	39.6
	35
	
	　

	97095
	随身灸
	圆形(中号)
	个
	　
	29
	26
	85
	　

	95937
	温灸纯艾条
	112枚一级艾
	盒
	长沙市岳麓区
	65
	59
	
	　


3、 总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价

	2013.3.30
	15287.59
	153
	99.92

	
	
	
	

	
	
	
	


日平均销售对比（活动当天和近一月，日平均销售和日平均笔数对比）
	日期
	平均每日销售
	平均每日笔数
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2.26-3.25
	1477.84
	31
	934.46%
	393.55%

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	7套
	595.00

	桂圆
	5
	60.00

	阿胶贡枣
	1250
	250.00

	
	
	


2、 活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	2188.36

	莎普爱思
	1626.9

	千林
	4272.8

	
	

	
	

	
	


3、 中药袋装销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	2013.3.30
	591.55
	43.17
	1270.28%
	

	
	
	
	
	


5、 活动总结

1、优点：买一送一产品对周围群众吸引力较大，尤其是现场的活动氛围，刺激顾客的购买欲。活动前期宣传比较到位，在发DM单的同时都会向顾客详细介绍本店活动的各方面信息。（如询问顾客是否知道本药店位置，耐心给顾客讲解本公司简介，介绍社保刷卡已开通，介绍活动具体内容等）这个宣传方式有效的提升了本店的知名度，我相信继续做好这方面工作，会源源不断的新增客源。在活动前一日给本店员工开会，讲清楚了此次活动的重要性，以及促销活动会直接影响当日毛利，所以让其在销售中，尽量的替换特价品种，和合理的控制特价品种销售数量。与此同时，提醒店员需加大对保健品的销售力度，利用好这次难得的活动机会，在销售中合理的给顾客搭配保健品。并且活动前一日进行了保健品搭配知识的培训。
2、 不足：DM单数量较少，还有部分的区域未发放，并且DM单到店较迟（提前一天半到店），DM单活动吸引力不大，不是很适合当地群众（如千林系列买一送一没注明送原装相当于五折等等）DM单上图片为千林老包装，而店内大多数都是新包装，图片与实货差异较大。
由于是初次做大型活动，本店第一次请货不充足，二次补货为公司带来了一定的麻烦，并且二次补货，活动当日货品到店，在点货时显得比较凌乱，增大了活动当日的工作量。当日阿胶枣宣传做得不够好，导致阿胶枣销量较低，配备的小蜜蜂没有很好的利用。测血糖、测血压带来的实际效益很小，未销售血糖仪和血压计，糖尿病及高血压辅助药物或相关保健品都未带动起来。店内与店外的测试项目没有很好的联系起来。
    我个人认为公司可以成立兼职活动小组，根据个人的特长合理安排活动分工，充分发挥好各个岗位的作用。既然已经花费了这笔费用，就将活动各个环节做到位，才能体现出活动真正的价值。
6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	购买洗衣服和肥皂
	196.00
	

	肩颈推拿医生费用
	200.00
	

	参加活动人员午餐补助
	160.00
	16人

	活动场地费
	100.00
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


