        浆洗   店广场活动总结

活动时间： 3 月  30日至  3月 31 日

活动内容：

主线活动：全场8.8折，贵细8.5折，免费义诊
支线活动：厂家门店产品展示及推拿体念活动
总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价

	2013-3.30
	22949.83
	302
	75.99

	2013-3-31
	20436.58
	334
	31.19

	
	
	
	


日平均销售对比（活动当天和近一月，日平均销售和日平均笔数对比）
	活动日期
	平均每日销售
	平均每日笔数
	销售增长比例
	笔数增长比例

	20130226-20130325
	13009.87
	255.43
	67.44%
	44.96%

	20130330-20130331
	21693.21
	318
	67.44%
	44.96%

	
	
	
	
	


分类销售数据

单品销售（品种如有不同，在表格内增减）
	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	3
	1388.64

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	12套
	1177.37

	桂圆
	0
	0

	阿胶贡枣
	2200
	440

	
	
	


活动厂家销售（厂家如有不同，在表格内增减）

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	2212.7

	惠氏
	3450.3

	加劲
	3600.2

	
	

	
	

	
	


中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	20130330-31
	5676.13
	2838.06
	98.9%
	2989.96

	20130227-28
	3155.28
	1577.64
	98.9%
	0


活动总结

1、优点：中医义诊效果较理想。离门店近中药义诊跑方率低。客流量有较大的提升，客单价也有提升。
不足：周六、周日川医医生不上班，搞活动人流量较少。全场8.8折导致本店毛利较低。活动期间下午太阳太大，没有人流，员工也很疲劳，没有意义。
费用

	费用明细
	金额
	备注

	城管费用
	200.00
	

	场地使用费
	800.00
	

	医生义诊费
	400.00
	

	推拿师费用
	400.00
	

	午餐补助费
	480.00
	

	矿泉水费
	48.00
	

	复印礼品券费用
	20.00
	

	合计金额
	2348.00
	

	
	
	


