新津邓双店总结
1. 2013年1季度总销售：315203.73万，销售笔数：6939笔，客单价：45.42元/笔，毛利：10.37万，毛利率：31.1%。13年总任务132万，平均每月任务11万。1季度完成任务率95.51%
2. 13年保本点83万，平均每个月6.91万，目前本店T类品种258个，ABC类219个，总品种数为1822个
3. 1季度任务完成情况：美美任务720盒，完成591盒，完成率82.9%。补肾益寿任务42盒，完成56盒，完成率133%。统计ABC销售任务6.2万销售实际完成_4.81万毛利任务__20460____，毛利实际完成__15451____。T销售任务___13980_ _，销售实际完成___72685__，毛利任务_4613_____，毛利实际完成____2580__。

4. 在2013年1月19-20日组织了一场广场活动，效果非常好，两天共销售5.838万，销售笔数525笔，毛利1.713万，毛利率29.32%。
5. 在销售中问题:1  药品供货量不足，经常缺货，遇到节假日更严重，郊县又不好借货，我们每周五来货，好多货到星期五仓库都没有了，建议公司可以考虑先满足郊县门店的要货计划。节假日加一次来货，。
2.天胶，美美任务量过重，本身这两个品种都是同类，有一定的抵住，而且随着天气变热，有一定的影响，虽然公司是从销售来定任务的，但我们是社区店，而且属于农村，养生意识不强，故顾客接受力不强。建议是否可根据门店实际情况减少任务。
