旗舰店4月第三周总结及第四周计划
一、总结：

（一）基本数据：
1、本周销售数据分析：（万元）

	
	销售金额
	中药
	成药
	重点门店销售
	6个月不动销品种消化品种数量
	效期品种消化数量

	计划
	50万
	24.75
	39
	　
	
	20

	实际完成
	44万
	13.19
	30.8
	
	
	35


2、 热销单品的销售品种数：

美美：693     补肾：50     天胶：32.68        熊胆：379         

灸条：3       灸盒：9       灸棒 :1
（2） 本周销售排行情况：

1、 上升原因：门店周末开展“健康社区行，志愿服务点”广场促销活动，提升整体销售，特别是花茶类、熊胆薄荷含片的单品销售有较大提升。
2、 积极组织货源，保障团购销售，本周团购一笔15740.00元。
（三）日常工作：

1、梳理超市各岗位人员在岗职责，确保各营业环节流畅

2、锦江区内门店组织机构代码证年检

3、准备周末活动物资及货品

4、发展见习店长参训人员

5、门店人员培训迈克大夫血压计使用

2、 计划：

（1） 基本数据：

1、 本周计划：万元   

	
	销售金额
	中药
	成药
	重点门店销售
	6个月不动销品种消化品种数量
	效期品种消化数量

	计划
	55
	22
	33
	
	20
	　20


2、 销售上量措施：

A、 在门店开展免费品饮清凉花茶，吸引人气，提升夏季茶饮消费
B、 联系厂家在会员日及周末在门店开展促销活动

（2） 片区三项重点工作安排：
1、太极钙任务分解到人头，做好产品宣传
2、清理缺货品种到货情况
（3） 日常工作安排：
1、 对90天销售为0的产品进行标记，督促销售员推荐

2、 新员工轮岗带习
