金带街店单品销售及整体销售

3月任务

单品任务:

美美：303盒

天胶：3盒

中药销售1.1万

总任务：13万

单品销售措施：

美美

美美单品销售分配到每人每天销售3盒，每一周统计一次完成情况。

根据美美销售登记表，对购买美美数量多的顾客做回访，比如顾客购买美美时间是1月1日，购买了15盒一疗程量，在1月27日左右我们回进行电话回访，询问顾客服用美美后效果如何，有没有什么建议或意见，然后提醒顾客继续服用。此项工作由刘成俊负责筛选顾客，然后分配到每个人需要回访的顾客，对回访情况进行监督管理。

天胶

天胶单品销售任务分配到每人1盒。

根据2012年阿胶或天胶会员销售表进行回访，按照公司要求回访工作已经完成，并提醒顾客本周六和周日有大型活动，有一位顾客表示周六或周日到店上来了解天胶。

针对进店的面色不好，气血不足的女性顾客，主动介绍天胶产品及产品活动。如果不能接受天胶就再介绍美美。

中药

增加中药精品饮片品种，精品中药应季陈列，中药知识及组合销售，以及应季品种陈列由张琦负责培训考核，宣传POP由肖红霞负责书写张贴。

加强贵细品种的产品知识培训，现主要有销售的贵细品种为天麻，川贝，红参，三七。必须丰富更多的品种，对贵细品种宣传，让更多的顾客知道本店有贵细品种及品种的功效作用。让贵细品种的销售达到中药总销售的40%，有张琦负责参考销售贵细好的门店，进行贵细要货和陈列，然后对单品贵细的宣传资料的搜集，由肖红霞负责POP书写张贴。

努力联系医生处方，让配方饮片销售也达到一定的提升，由刘成俊负责联系就近或比较知名的医生开处方到店。

总销售

通过本周六，周日广场活动，努力提升3万销售。

加大3月特价品种宣传力度，联系就近社区门卫看是否可以在小区公告栏上粘贴特价POP，由刘成俊负责。

加强销售人员的知识培训，本周五有常规疾病培训和考试，安排的唐琼芳去考试和培训，等唐琼芳培训回来后，对店上员工进行培训。使员工提升销售。

