门店促销联活动类型（单店促销）（主题促销）（联合促销）

驻店促销门店经营促销产品数量规定：普药类每厂家最多不能超过（20）个，大保健品每个厂家不得超过（35）个

按（先期先出）（先进先出）的原则进行销售免得造成商品过期

团购毛利率不得低于3%销售低于此要报公司经理以上领导批准 对

个药店指定专人负责公司文件的接收及传阅工作，每天上午10点下午5点前务必上网查阅来文情况并及时处理登记传阅 对

所有药店每个季度至少盘点一次 对

门店促销活动前期准备工作1.方案报批2、供应商支持3.促销商品准备4.促销宣传物品准备5.促销赠品准备6.促销气氛的布置。7.促销活动的宣传

赠品有哪些1.公司统一采购发放的促销宣传活动的赠品2.由分公司或片长或门店自行采购发放的促销宣传活动赠品3.厂家开展买赠促销活动的赠品4.厂家赞助的促销宣传活动赠品

文档记录的注意事项详见133至134

