第二阶段考试题目：
1. 门店促销类型一般分为（单店促销）（主题促销）（联合促销）三种形式

2. 主题促销定义

3. 门店促销活动前期准备工作有哪些

判断题

1. 各门店分公司（或片区）不得拆分方案以满足分级审批权限，否则一经查实将对情节轻重对相关负责人处以200-1000元罚款（v）

2.如违反剩余赠品入库之前相关规定，将对相关责任人罚款100-600，并承担由此造成的损失（）
4. 促销人员管理规范有哪些？

5.药房终端资源包含哪些

6.门店促销人员的管理规范有哪些
7.会员卡的积分管理流程有哪些

8.桐君阁股份有限公司的会员政策有哪些

9.团购中药贵细至少购买虫草（）盒，且金额在（）元以上，其他单品购买数量（）盒以上，且金额在（）元以上

10.在销售工作中商品防损有哪些注意事项

11.商品损耗原因包含哪些

12.门店备用金额限制在（）元，其中小型店（）元，中型店（）元，大型店（）元

13.门店长款短款的管理细则是哪些

