      2013年崇州金带街店3月工作总结和4月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州金带街店
	13
	11.15
	0.75
	0.69
	3
	2.97
	49
	39.28%


3月成药销售：7.66，中药销售：0.69，保健品销售：1.58，医疗器械销售：0.87，日用，化妆，消毒，普通食品销售：0.35
二：措施执行落实情况：

1、 3月完成广场活动一次，广场活动2天销售2.8万对销售提升起到一定的作用。因为广场活动期间未输入会员卡号，导致会员消费占比低于50%。
2、 根据公司要求完成天胶销售。

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州金带街
	13
	
	0.75
	
	3
	
	100
	55%


二、门店增量措施（1----3点）：
1、加强特价品种及4月清明活动的宣传。特价品种POP小区宣传维护。
2、加大季节品种的销售，及收银台快销品种的销售
3、丰富中药饮片，季节性品种，如花茶，清凉饮品。
三、需解决的问题：
                                              崇州金带街店
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