                   大邑东壕沟店标准化考试试题

填空题（每题１分，共１７分）
1.门店促销活动一般分为（       ）（       ）和（       ）。

2.促销活动方案报批要在开展活动前（      ）个工作日完成.

3.团购上皮女推荐要求门店首推（        ）（      ）品种，争取获得更多的利润.

4.销售商品防损，注意商品特性，商品陈列应按（     ）原则进行成列，如将贵重药品放在营业员容易看到的地方.

5.商品防损按（         ），（             ）的原则进行销售，避免造成商品过期.

6.所有直营药店必须每（        ）盘点一次.

7.自制代金卷不能（         ），（        ），（      ），（       ）。

8.费用支出应做到开源节流，遵循（　　　　）（　　　　）（         ）的原则，尽量降低费用减少开支.

二．判断题（每题２分，共２０分）
1.活动方案如涉及调价，按照调价权限报批.（     ）

2.对于存在效期的赠品，分公司，片区机构可以不用盘点，到效期直接丢弃.（    ）

3.活动赠品可以外购，可以用店内商品代替.（　　）

４．每张身份证限办理一张会员卡．（　　）

５．药店负责人盒店长变更，其所在店药店可看个人情况是否盘点．（　　）

６．有有需报损商品和包装必须全部销毁，销毁后此商品须无法正常使用．（　　　）

７．药品调拨调出药店盒调入药店双方签字确认．（    ）

9.代金卷为加印章视为无效，不得挖，察，涂改，伪造等.（   ）

10.收银员在交接班盒每日日日结时须清点当天手绘的代金卷的数额，不用做登记。（　　　）

三．问答题

１．门店促销活动前期准备工作七大点？（10分）

终端资源指桐君阁股份公司下属的直营药店内外一切可利用的广告位．主要包括哪些？（10分）

简述会员卡积分管理流程？（10分）

公司团购的界定分别是哪些？（10分）

5.销售过程商品防损5点为哪些？（13分）

