保健品，中药袋装8.8折促销活动总结

从销售数据来看，我们的销售仅增长了3.8%，保健品和中药均有下降，根本没达到活动预期效果，原因如下：

天气逐渐变热，买炖料、枣子等顾客相对较少，清凉饮品如菊花，金银花等价格偏贵，很多顾客不能接受，所以中药销售较差。

我们有个老顾客每个月都要买胶原蛋白粉及蛋白质粉，所以刚好在做活动前一天他买了1100元的保健品，所以导致活动期间保健品销售也下滑。

活动氛围可能不是特别浓厚，员工宣传不是很到位，导致很多顾客还不是很了解活动细则，所以这个也会导致销售有所下降。
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