双流锦华           店广场活动总结

1、 活动时间： 3 月 16 日至  3月17  日

2、 活动内容：全场9折，特价商品除外，部分商品5折。
主线活动：庆祝省卡开通
支线活动：部分保健品5折，千林，佳汇泰，自然之宝
3、 总销售数据：

	活动日期
	总销售
	总笔数
	客单价
	会员消费
	会员笔数

	3月16日
	8175.94
	128
	63.87
	
	

	3月17日
	5486.07
	123
	44.60
	
	

	
	13662.01
	251
	108.47
	
	


活动2天没有输入会员卡号
同期销售对比

	平均日销售
	平均日笔数
	销售增长比例
	笔数增长

	6831.005
	125.5
	220.8%
	0.86

	2129.355
	68
	
	

	
	
	
	


4、 分类销售数据

1、 单品销售

	品名
	数量
	金额

	血糖仪
	0
	0

	血压计
	0
	0

	制氧机
	0
	0

	艾灸
	6
	780.00

	桂圆
	8
	104

	阿胶贡枣
	4000
	800

	
	
	


2、 活动厂家销售

	厂家名称
	销售金额

	绵阳制药
	1208.73

	惠氏
	85.32

	加劲
	0

	
	

	
	

	
	


3、 中药销售

	活动日期
	中药销售
	中药日均销售
	增长比例
	义诊中医处方量

	3月16-3月17
	326.56
	163.28
	49.24%
	0

	3月9号-3月10
	6.50
	
	
	


5、 活动总结

1、优点：这次活动给顾客带来更多的优惠，以后公司可以规定一年搞一次大型社区活动提高销量，同时也感谢顾客一年来对我们的大力支持。
不足：第一：从这2天的销售数据来看进店消费的人群不多，这给我们的地理环景有关。居住的人员不集中。如:川大河畔的部份老年人想到我们店来买药就是害怕过大件路的红绿灯，一般需要什么都是家里面的年轻人来买，而且都是晚上。

　　　　第二：这次活动省卡进店消费的人不多。只有5名人员，总消费：247.46元这说明我们的省卡没有完全宣传到位，这里离川大文星花园有点远，并且活动前一天去宣传过，那里的物业管理负责人不让在大门前张贴任何东西。而且居住率不高。

　　　　第三:我们店平时每天的平均销售不到2千，而且大部份的消费人群都是康桥品上，棠外和川大河畔。久居福过来的人少，并且我们活动的2天，德仁堂也在做活动。

        第四：店上人员经验不足，第一天活动没有做好充足准备，希望在以后的活动中有所提高。

6、 费用

	费用明细
	金额
	备注

	食用盐(还剩104代)
	120
	1元*120代

	洗衣粉（还剩59代）
	200
	1.5元*200代＝300元

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


