     营兴街     店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他  片区        
活动时间： 2013年3月13日--19日                     

活动主题： 三月超级省
主要活动内容：
活动期间内以下促销活动产品取消会员日折扣，非促销活动产品会员日折扣不变；系统自动识别促销活动内容；

汤臣倍健，自然之宝，美澳健，佳汇泰、千林系列保健品全场 8.8折，会员和非会员同时享受，会员不积分，拉斯维康系列产品仍然执行原买一送一的促销策略；

中药袋装全线8.8折，会员和非会员同时享受，会员不积分；

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2013年2月13日~19日与2013年3月13日~19日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	221
	38.24
	8451.75
	2432.6
	28.78%
	39.8%

	上月同期数据
	166
	32.84
	5452.45
	1735.46
	31.83%
	41.56%

	对比结果（%）
	24.88%
	14.12%
	35.48%
	28.65%
	-3.05%
	-4.42%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月13日开始活动，活动时间3月13日-3月19日为7天，那就应从3月6日到3月12日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	221
	38.24
	8451.75
	2432.6
	28.78%
	39.8%

	上周同期数据
	212
	44.03
	9334.05
	2884.42
	30.9%
	40.56%

	对比结果（%）
	4.07%
	-15.14%
	-10.43%
	-18.57%
	-2.12
	-0.76%


活动期间新增会员  14 人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量（此次未送劵）
	赠品名称
	3元代金劵
	5元代金劵
	8元代金劵
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

数据显示，活动期间与上周笔数相比有所增加，客单明显下降，分析主要原因是由于活动前期天胶活动刚刚实行，恰遇顾客购买，还有大量药品的订购，这就明显拉大了差距。

虽然活动中消费笔数增加，但是可能是宣传力度不够，造成消费客单低；而毛利率与上周相比降了2个点，活动的促销势必会降低毛利。

综上所述，在下次活动中我们应该着重先宣传活动内容，加强活动内容培训，强调活动在店员心中的影响，团结联合销售。

