各门店：

  今年销售任务较重，为了增加客流量，增加门店销售，所以公司制定了今年的59个品种的特价，请门店引起重视，片区要求：

1、到门店附近的小区报栏或者小区门口张贴我们药房特价品种清单。2、门店的收银台必须要至少陈列1-2张特价品种的海报（不超过10个），其余所有特价品种必须要有海报贴在门店显眼位置。海报可以多写几张，最大的POP纸书写，每张海报不得超过10个特价商品，要求字体清晰，特价突出。

3、门店的货品必须要有爆炸签，写明会员价多少（必须要醒目）爆炸签可以门店自己制作。

4、所有员工必须要熟记特价有哪些品种和分别的价格。（可打印出来张贴在休息区，以及收银台）

各位员工，公司这次是花血本要来改变我们药房在顾客心目中价格较高的形象，关键还是在于门店员工的落实，有买这部分药品的顾客务必要给顾客宣传会员价，不要一来就回复我们的原价。这样希望能留住顾客。

    公司和片区在巡店时，会在门店小区去查看张贴情况，以及门店员工对品种熟悉情况、门店的海报张贴情况，门店关联销售和陈列情况，请店长落实！！
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