新津五津西路店2013年盈亏措施
 
2013年，太极大药房新津县五津西路店将在公司营业部的坚强领导下，在片区负责人的大力指导下，继续积极发挥区位优势，努力创新销售方式，以热情服务、认真负责、勇于创新的工作状态，力争2013年度实现本店盈亏。
一、大力发展会员。本店在营销的过程中，突出加大会员的宣传力度，开展针对会员的一系列优惠活动，在节假日对忠实顾客进行短信问候，强化对太极大药房的认同感和归属感，实现平均每月发展60名会员，预计有效会员销售占比32%。
二、优化活动形式。本店将大力开展社区活动，计划一个月一次，提供更多的免费服务：测血糖、送药上门等服务，结合厂家的支持进行小型社区活动，并按照不同季节变换一些高毛利品种的推广，争取2013年在每一个社区活动中同比销售达到20%的增长，力争毛利率在35%以上。
三、努力完成任务。按照2013年制定总销量达到200万的销售目标，本店在2012年中西成药销售的基础上，实现2013年中西成药130万的销售目标，同比增长83%，所以本店在现有品种基础上，将进一步优化品规，结合新津人民医院所开品种，增加新品种引进，切实满足顾客需求，同时进一步做好销售服务，加强联合用药推荐，进一步提高客单价，做好货品陈列，确保货品丰满。
（一）中药材系列：主要以贵细、精致饮片袋装销售为主，根据季节不同变化，适时跟进品种做好pop、端头、花车陈列，加强宣传力度，争取在2013年中药材销售翻一番。
（二）保健品系列：2012年本店保健品销售达到13万，根据这一销售优势，本店将加强员工业务知识学习，进一步熟悉保健产品功效，引导顾客对保健品的科学购买，注重各类品种库存，确保不断货，供应充足，争取在2013年保健品总销售达到25万元。
（三）医疗器械：密切关注消费点，及时交流沟通，满足顾客需求，争取在2013年器械销售达到15万销售的奋斗目标。
（四）其他类系列：根据本店的实际情况，结合公司销售策略，本店将进一步强化管理，优化服务，创新思维，完善方法，力争2013年底其他类品种完成销售额15万元。
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