2013年府城店增量扭亏措施
2013年府城大道店主要从以下四点实现销售增量：
一：2013年府城店会把中药贵细销售和医疗器械的销售作为主要销售的增长点，因此2013年我们要寻找贵细中药材的消费群体和建立药膳养生顾客档案，对这部分人群实行定期的电话或短信咨询和跟踪，及时了解他们需求动向，丰富贵细中药材品种，对员工培训中药贵细方面的专业知识和养护是我们店面临的最大问题，希望公司领导给与支持和帮助。
二：丰富医疗器械品类，打造医疗器械专区，大力宣传制氧机功效，提高员工医疗器械的专业知识。
三：针对园区内顾客群体定期提供远离亚健康健康疾病的讲座与宣传，提高员工专业素质，培养她们药品与保健品搭配销售的意识，提高保健品销售。
四：继续2012年每月一次的社区活动，定期向每年的团购客户有针对性的电话回访或者是短信温馨小提示，在夏季采取走出去主动寻找团购客户，利用身边有限的资源努力完成公司下达的目标，实现销售增量。
