                   怀远店增量措施销售
     1增加员工培训，每月定期给店上员工进行专业知识培训，包括单品销售以及关联销售等等，尽量将普药，政策品种和保健品联合销售。
      2 2012年我店客单价是40.1元/笔，我们可以通过收银台一句话服务，一瓶金银花露或是一盒藿香正气液或许就出去了，这样也许就可以使我们的客单价提升5元左右，如果这样下去我们一年的销售将会增加18万左右。

       3 由于现在周边药房越来越多，价格普遍比较便宜，竞争也很激烈，所以我们将针对公司即将推出的几十个低价品种做好宣传，随时关注竞争对手的药价，以便及时调整药价，留住老顾客，吸引新顾客，达到低价竞争的优势。

       4 夏季是清凉饮品的畅销季节，除了藿香正气液以外，夏季清凉茶也是增量的关键，另外春夏两季减肥的女士增多，减肥产品也是增量的主要组成，和藿香正气液，还有清凉饮品共同组成夏季清凉组合。

       5 为刺激员工的积极性，我们店把公司下达的各行任务都分解到每个班，每个人的头上，并且每月进行一次考核，通过TABC奖金的二次分配进行奖惩，对完成的不好的我们就罚款，对超额完成的就进行奖励。

        6  怀远的绝大多数顾客喜欢饮用山楂和荷叶，以达到清脂排毒的功效，所以袋装山楂和荷叶也是中药增量的主打，还可以根据不同的季节包装不同的中药饮片放在收银台前面，来吸引顾客的购买欲，从而提高中药的销量。

    7 当然最重要的还是要维护好我们现有的老顾客，开展更多的新顾客，毕竟会员销售占据了我们总销售的40%左右。
