华泰店2013年保障措施

一、中药增量措施

目前我店中药销售较差的原因主要是一、外来处方较少，二、门店人员常用中药知识较少，三、顾客对于精制饮片没什么概念，故要提高我店中药销售首先得增加一个坐诊医生，这样不仅能提升中药配方饮片的销售而且能吸引更多顾客增加客流量，其次每周对门店人员进行三味中药的功效培训要求必须掌握进行考核并且要适时运用于实践中，对进店顾客都提供一些中药保健知识，从而加强顾客的中药保健意识，促进顾客对精制饮片的接受度。每周对中药精制饮片销售进行考核
二、集团品种增量措施
1、根据2013年集团品种总任务按月按天分到人头，每月进行汇总考核直接与当月提成挂钩
2、调整部分集团品种位置，充分利用货架进行集团品种的陈列，美美，补肾益寿，天胶任务落实到人利用社区活动分发资料，利用广场活动直接增加三大单品的销售
3、利用夏季清凉产品的销售旺季到周围单位分发团购资料，重点拜访2到3个团购目标客户，维护老团购顾客，直接通过团购来增加集团品种销售

