新乐中街措施

结合本店在消费者心目中专业知识过硬的优势，调整本店品种的定价策略，新增客流9700笔，提升客单价至50元。具体措施如下：

1、继续做好拆零药与其它高毛利品种的搭配销售，新增保健品和器械销售5万。
A:加强员工医药基础知识的培训做到在周围药房中专业知识第一，增强顾客对太极品牌的认可，加大我们会员的发展每天落实到人头，宣传我们即将进行的会员超低价的优惠。

B:营养素保健类产品的销售：加强这方面知识的再培训和拓展，挖掘常用营养素的搭配，醒目的POP书写搭配小卡，各类人群的套包组合，可进行8.5者提高销售，主要是加大推荐力度。
C:丰富我们医疗器械的品种，现比较单一，增加各种价位的产品，加强员工的培训，掌握医疗器械的使用方法，重点展示重点陈列，加强顾客未病先防的观念，争取上量。
2、12年12月底省卡已开通，加大省卡宣传，增加来客数，确保省卡销售15万。
争对本店省卡的开通，走出去加强宣传，下一步我们将走遍周边的社区宣传我们省卡的开通，现场办理会员卡，宣传我们的优势，希望片区大型活动也争取我们搞一次。现在我们初步每天省卡刷卡在400元左右，希望以后逐步增加至每天600元
3、加大中药袋装精制饮片的销售占比，提高销售3万。
加大中药饮片品种的补货力度，制作养生汤料套包组合，补气补血安神去湿热各种套包满足不同人群的需求，发挥我们已有的优势加强阿胶固元膏的销售，

4：现在我们店员工的冲劲都比较足，毛利要求在33%,卖3030元每天，但基于价格的竞争因素我们自己制定的毛利30%，卖3331元，现在我们的进度截止2月21，每天为3548.2，由于春节拉低了销售，我们以后的目标每天是3800元，每天让员工统计我们的毛利及进度，所以本店的势头非常好，赚钱是肯定的。
