温江和盛店2013年增量措施

一：增加会员
2012年新增会员735名，会员消费金额增加14.9万，所以2013年主抓会员的普及，宣传会员权益，筛选出2012年重点会员90名，进行重点维护，也在平时销售中，积极发展新的会员。
二：提高客单价
   2012年客单价提高23.5%，交易笔数提高34.9%，所以2013年要加强员工的专业技能及其服务质量。在销售时，擅于关联用药及其搭配销售。使得2013年客单价继续上升。
三：提高门店的知名度
   利用大型的赶集日做大型的广场促销活动，借此宣传公司文化和产品，提升门店的知名度，也能增强顾客的品牌意识。
四：提高保健品的销售
   加强门店员工保健品保健知识的培训和学习，根据顾客需要向其灌输保健意识，在日常销售的同时，根据自己的专业知识关联销售保健品。
