朝阳店2013年盈利措施

2013年来针对本店周围门店药价进行价格策略调整，从而增加来客数量，采取以下措施。

1：每天把进店顾客反应的药价做好登记，每星期门店自己做一次汇总。

2：每天推出2-3个特价品种，例如：三九感冒灵颗粒。 

3：每月针对一部分品种到周围药房按时调查药价反应给片区主管。
4：每一个季度针对高毛利品种进行一次特价药品促销。

5：针对主体顾客群老年人加大测血压血糖的宣传，增加人流量。
6：加大会员宣传老顾客带动新顾客，增加来客数。
7: 抓好季节品种与保健品的搭配组合销售，增加客单价。
8：加强药学知识和销售技巧的培训。
在保障以上措施执行情况下必须补充人员及时到位，保证正常的营业时间。
