邛崃羊安店2013年扭亏盈利的措施

1、 计划根据乡镇药店的特点，全年开展自主促销活动8场，争取通过厂家资源多做适合乡镇的买赠活动，力争增长销售3万元。
1. 争取全年做两场广场活动，每场力争增长0.75万元。

2. 全年开展自主促销活动8场，增强本店在当地的知名度，力争增长1.5万元。


二、利用本店品牌品种较齐的优势，作门店畅销品种的会员特价吸引，加强店员联合用药的销售能力培训，控制毛利率，提升销售15万。
1.  补充心脑血管方面品种，打开心脑血管品种的销路，让心脑血管品种带动保健品的销售，争取心脑血管品种联合销售增长2万。
2． 加强中药特色，补充中药饮片品种，加强员工中药材知识和销售的培训，力争全年完成1万元。
3． 因为门店靠近工业园区，所以夏季提前做好清热解暑类品种的备货，不要因为缺货而流失顾客。争取清热解暑类品种销售完成2万元。
4.  加强店员专业知识的培训，加强店员联合用药的销售能力培训。同时做好会员维护和售后服务。
三、多运用测量仪器，开展健康体检。提升保健品销售2万元。
      13年加大保健品的宣传力度，在销售其他药品时联合保健品销售，力争全年增长

      2万元。
