西部店1月份工作措施和2月份增量措
2013年1月份效果：

1、 开展满58元赠送含有70元代金券的台历/挂历。活动一周后，对于本店原本80元左右的客单价提升效果不明显，因此将我店活动更改为满88元赠送70元台历货挂历，1月1日—1月16日，赠送341份台历/挂历。1月17日申请做活动会员消费满68元省6元，98元省9元，178元省20元，298元省40元。医疗器械满300元省60。
1月17日—1月25日销售：8.9万元，毛利额：2.16万元，毛利率：24.32%。
上月同期销售：8.07万元，毛利额：1.98万元，毛利率：24.63%
2、开展田氏贵细，天麻，西洋参，石斛，鹿茸买二两送一两的活动。对进店顾客都宣传贵细的活动，将几种贵细药材的功效主治打印成A4资料，向有
意向的顾客进行宣传。1月销售贵细3308.6元。
3、请厂家赞助，购买了洗洁精，肥皂等日用品进行买赠活.动，增加客单价。客单价83元。
2013年2月份增量措施

1、 保健品拉斯维康买一送一，因拉斯维康所有品种缺少资料，门店自行打印产品资料，并在陈列区对每个品种进行产品功效等的标示，配合爆炸花，将销售金额任务分配到门店销售人员头上，要求一句话宣传。
2、 过节礼品包的包装陈列，阿胶蜜枣的一句话及优惠促销活动。

3、 用进半年的会员办理资料作为电话通知会员本店活动的通讯录，给门店人员下电话联系任务，电话通知会员。
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