                       旗舰店12月促销活动方案申请表

一、活动时间：

二、活动内容：分两大部分

第一部分：主线活动

1、 全场消费（除贵细、特例品外）满100元送30元券···满400元送60元···满600送90元（单笔最高可送90元）。30元的赠券为20元的通用券+10元保健养生券，60元即2套，90元为3套赠券。通用券全场通用（超低特价除外），保健养生券限购中药袋装（自装、散装除外）或保健品。

2、 会员顾客购买28元（含）以上即可参与扣减相应积分领取：(指定货品（米、油、纸等）活动(超市提货卡（红旗）。目前正在与周边商店接洽，视情况再定((两项中的一项。

3、 活动第一天或第一二两天在店外临街做中医义诊、检测骨密度、免费吸氧并联合厂家做热销品推广。

4、 贵细全场8.5折。

5、 活动期间免费办理会员卡。

第二部分：

1、 中药养生、组合推荐。以当季的汤料为主，搭配部分慢性疾病组方，自装单剂量组配（详见附表1）及部分热销品打包特价，以适用大众消费。

2、 抓住冬季进补良机，推出适合普通消费的虫草销售新方式——虫草20-30元/条，100元就能煲一锅滋补靓汤。给大众灌输“人人都能吃得上虫草”的观念。

3、 选择部分知名产品做超低特价活动，以吸引顾客进店消费。（详见附表2）。

4、 进口保健品、重点合作保健品、医疗器械、制氧机、补肾益寿及阿胶等，将现有的活动做大力宣传。

3、 活动注意事项：

1、 活动期间取消会员日、感恩日优惠。

2、 仅限会员顾客参加，每会员只参加一次。

3、 单张收银条不拆分、当天同一会员可累计。

4、 超低特价品种，每品种每天限50盒。每人可选购2种，每种限购2盒。
5、 满额送券在12月31日前使用有效，用券部分与会员日优惠不同时享受。

4、 活动宣传：

1、 电话通知1000人。

2、 短信通知10000人。

3、 周边社区投递宣传资料3000份，店内发放2000份。

5、 费用预算：

1、 宣传费用共计：  元。其中电话1000*0.22=220元，短信10000*0.07=700元，资料5000*=？

2、 与社区城管科衔接店外占道促销活动事宜，需缴纳费用约3000元。

3、 赠券金额：400套/天*30元/套*7天=84000元。

4、 积分换礼礼品5000元/天*7天=35000元=积分700000分。

5、 特价让利：日均让利1867.5元*7天=13072.50元。
6、 需其他部门支持的工作:

1、 业务部保证活动商品的充足备货，于活动前四天备齐到店。

2、 营业部联系店外活动厂家若干家，尽量联系有试用、检测等项目的厂家。

3、 信息部做系统策略支持，如超低价限购、每会员参加一次、满额品种识别等等。

4、 财务部给予活动相关费用支持，需提前借支约38000元。

5、 策划部制作活动相关宣传物料（海报、宣传彩页等）于活动前三天配送到店。
7、 活动预期效果：活动期间日均销量提升20-30%，突破10万/天。

                                            太极大药房旗舰店

                                            2011-11-23

