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2013年12月大枣销售激励方案细则

一、目的
为了拉动“太极大药房连锁有限公司总代理”的大枣销售，提高门店毛利，提升门店的盈利能力。

二、活动门店
104家门店

三、活动时间
2013年12月1日至2013年12月31日

四、促销方案

1. 买一送一（买任意一袋大枣送零售价20元的桂圆干---ID110260一袋）。

2. 买二送二（买任意一袋金丝枣和一袋和田枣送零售价22.5元的银耳---ID54244和零售价20元的桂圆干---ID110260各一袋）。

卖品信息：   

	货品ID
	品名
	规格
	厂家
	单位
	零售价
	活动内容

	127753
	金丝枣
	500g
	皓博
	袋
	59.00元
	买一送一，买二送二。

	127755
	金丝枣
	300g
	皓博
	袋
	59.00元
	

	127752
	和田枣
	500g
	皓博
	袋
	67.00元
	


赠品信息：
	货品ID
	品名
	规格
	单位
	零售价

	54244
	银耳
	100g
	袋
	22.50

	110260
	中三元桂圆干（仙翁）
	500g
	袋
	20.00


注：本次促销活动赠品：桂圆干由仓库按1:1比例直接配送到门店，银耳由门店自行报要货计划，待活动结束后，由业务部统一报账处理。所有赠品均视同货品管理，如因管理不当造成赠品遗失或赠品超支，由门店自行赔偿。
五、本月考核和奖励方案：

1、提成政策：按销售额4%提成，谁销售谁受益，请店长做好统计工作，营运部每周通报销量，活动结束后结算。

2、全员销售：门店所有人员（中药人员、成药人员、收银员、医生）。

3、陈列要求：

①旗舰店要求必须陈列四个区域（收银台,超市货架端头第一层,中药区,花车）及以上（含三个）；其余门店必须陈列二各区域及以上（含二个）。

②陈列标准见后

4、考核与奖励：

①各门店12月保底任务见附表，三种活动货品任务考核按合计指标考核，门店完成率低于90%的处以100元罚款，片区完成率低于90%的，对片长处以50元罚款。
②按超额完成销售数量排名进行奖励。奖励前三名门店，第一名大枣4袋，第二名大枣3袋，第三名大枣2袋。

六、大枣陈列标准：
1、要求多点陈列，各门店必须陈列在规定位置两个地方以上：

中药货架和超市保健品（食品）货架：

端头或货架第一层陈列。

加爆炸签，爆炸签书写内容：新品上市、店长推荐、买*送*等

2、中药玻柜上方：小堆头加爆炸签。

3、收银台：一句话销售。

4、花车区域；堆头加爆炸签。 

七、12月大枣销售任务指标（见附表）

八、以上内容解释权归业务部中药组

    联系电话：王晓燕 13881911373；李茸茸 18628190980

                                                 四川太极大药房连锁有限公司

                                                           营运部 
二O一三年十二月四日

主题词：   大枣     促销    方案    任务指标                    
四川太极大药房连锁有限公司           2013年12月4日印发  
打印：李茸茸      核对：王晓燕                 （共印2份）

                                                           2013年12月4日                                                

