关于开展社区熬胶活动是注意事项
结合目前天胶销售任务的实际情况，公司要求各门店必须在12月15日之前开展社区熬胶活动，为起到较好活动宣传效果，以熬胶活动为契机，达到拉动门店整体销售上量的目的。特作以下要求

1. 全员高度重视，将天胶销售作为一项坚定的政治任务来抓，不要应付检查敷衍从事，提前做好场地联系及确定工作。需要产生费用的，要及时上报审核，否则不予以报账。

2. 按照营业部统一要求，提前2天将活动申请发品管部邮箱审核（建议做梯度折扣，买1盒9.5折，送辅料一份，买2盒8.5折，送辅料一份，买4盒7.5折，送辅料一份）各门店也可根据实际情况申请其他活动优惠方案。

3. 将熬胶活动与门店单店活动同步进行。提前邀请厂家活动支持。我们片区活动时间与其他片区门店活动时间很少有冲突，具有充足的厂家资源。敬请提前邀请。
4. 氛围营造，悬挂横幅，摆放
X展架，熬胶人员佩戴小蜜蜂宣传。条件允许的可播放大音箱。因片区内同一天最多时候有3家店同时进行。活动x展架及横幅有限。不够的就书写pop宣传。

5. 货品保障方面，要做到提前备货（包括辅料），确保充足货源供应。

6. 销售灵活掌控，如果有顾客确实想购买，又感觉贵，可以拆零销售。半盒也可以包熬制。

7. 未交《社区熬胶活动申请表》，未经批准活动的门店，天胶不得任意打折，不报销场地费用，不造提成
活动期间如有问题，请及时反馈。
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