                  崔家店成功案例

大约晚上8点走进一位年轻的女性，店上的小妹接到这位顾客询问她有需要帮忙的。原来顾客需要塑身的产品，此时的顾客已经站在了保健品这块儿随手拿起了一两个产品在哪儿看，我就上前和顾客聊了起来，我说主要是想保养哪方面，是皮肤、是身形还是免疫力……顾客说她爱熬夜（确实是这样的我看见她的黑眼圈比较中）然后睡眠也不怎么好，经常对着电脑。我的脑海里就闪过这些产品 多种维生素片、美美、睡好片、胡萝卜素、维生素c。我在想怎么怎么给顾客介绍和搭配这些产品，这才是关键。我说这样给顾客介绍的

    如果你经常对着电脑的话可以吃的胡萝卜素，吃得胡萝卜素可以在你的体内储存当你需要的的时候就转化为维生素A保护眼睛，你睡眠不好熬夜处于亚健康可以吃的多维元素和美美，维生素c可以美白皮肤增加免疫能力，我倒是给顾客说了这些东西，似乎不是很在意，她又拿起了千林的大豆提取物胶原蛋白看，都知道胶原蛋白是干嘛的就是增加皮肤的弹性嘛。可是顾客拿起千林的说明书一看，那个是治疗更年期的她下了一跳，说道我又不是更年期，她又拿起了维生素e+c和维生素c还有多种维生素看，又拿起了汤臣倍健的说明书看，随后又拿起了维生素c和多种维生素看。她很疑惑多种维生素里面就有维生素c嘛。拿我还要不要维生素呢。我很坚定的告诉她怎么不要呢。它们的作用都不冲突。一个是注重皮肤，一个是改善亚健康。。。那是我已经词穷了。在同事的提醒下这样总结的，就是局部与全身的关系。我觉得这句话总结的非常好。她下定决心了就买这两个。收银台付钱的时候她看见了我背后的左旋肉碱，她说她要哪一个。我当时没控制住我说你这么瘦还减肥啊、、她笑着说，没事你给我拿着（下次她再来买左旋肉碱的时候我才知道不是给她自己买的），我说你可以拿点美美嘛，我就拿给了她看。她一看说明就说拿一盒，美美讲究疗成。买七盒送八盒。她一听就不想要了。我说要不你拿三盒嘛，就吃一个星期。她不但可以改善皮肤的弹性干燥枯黄还对你的睡眠有很大的帮组。顾客就拿了3盒，这一个单子算下来就有6到7佰。顾客也是满意的走了
