羊子山西路店成功案例：

在上周四晚上，有一男一女进店后直接问我店阿胶怎么卖，我迎上前去，告诉他太极的阿胶是465一盒，东阿阿胶是550元一盒，都是250g的，请问需要看哪种，他们还是说看东阿阿胶，我拿出给顾客看，两位顾客在我面前商量起来，觉得太贵了，我告诉顾客，东阿阿胶是近期涨价了的，我们太极的阿胶也即将涨价，你们有意向买的话最好早点买，迟了这个价格就买不到了，他们说东阿阿胶还听过，太极阿胶没有听过。我告诉顾客，太极的阿胶只是没有东阿阿胶的广告打得多，而且出来的时间也没有东阿阿胶的久，所以你没听说也比较正常，但是我们的阿胶品质是很好的，不压于东阿的，我们为了造出最好的阿胶，都是在阿胶原产地建厂，而不是随便选个地方建厂的，我们太极很重视这个产品，都有专门的博士后工作站，力求产出最好质量的阿胶来，而且我们太极产品的质量都是很好的，这个相信你也知道吧！顾客点头称是，说买这种东西一般都会选择大药房，不会去小药房，怕买到歪的。我说是啊，既然你相信我们不会销售歪的给你，那你肯定是相信我们的产品撒，我们太极的阿胶品质确实很好，我们自己都在购买，你可以试试看，那一男一女商量了一下，最终决定买我们太极的阿胶，我告诉他现在在买三送一，这个是很难得的机会啊！顾客告诉我，先买一盒，吃着可以就来买三盒，给钱时，我还不忘给顾客办理会员卡，并且登记好后拿给顾客。
羊子山西路店失败案例：

由于近段时间太极钙我店的销售很差，我店决定将太极钙作为我店收银台一句话服务，话说前天有位顾客来购买普药，购买后我给顾客结账，边为顾客划价边说道，最近我店在搞活动，太极钙买一送一，您看您是否需要？顾客看了看说这事什么哦，我说是我们太极产的钙，葡萄糖酸钙，水果味，易吸收，效果好，顾客说一天吃三次啊，现在的钙都是一天只吃一次的，吃三次好麻烦啊！我说，这个是咀嚼片，你平时没事的时候咀嚼起耍都可以，顾客怀疑的眼光看这个这个产品道，到底好不好哦？我说您放心，太极的产品很好的。顾客想了想说，我马上打个电话问问我的医生朋友多，她打电话问了之后说，医生建议她吃钙尔奇，这个钙还是算了，快点给我算钱，算了我走了。这次交易便没能达成
