                     西北片区西部店片区会议材料

一、10月工作落实情况及11月计划
A：

1． 中药10月销售：0.95万元，完成任务率91%
2、与片区其他门店联系，清理店上不动销品种，互相进行调配、消化。共清理不动销、效期品种57个。
3、学习了《零售药房标准化》，共学习三章8节。组织集体问答三次，抽查培训学习内容情况。
B:：11月计划

     1、11月6-7日门店广场活动，除开短信通知外，电话通知座机会员。发传单。抓住机会，争取销售增长50%

2、在店上顾客较多的时候，拿出以前公司发的天胶。现场熬制，讲解，以吸引顾客进行销售。
3、继续学习零售药房标准化手册（药学服务手册）
 二、各重点门店冬季大会战增量措施实施  
  1、天胶、美美、太极钙三大单品已分配任务。
  2、店内外熬胶宣传活动已经开始。

  3、已经向业务部提交门店所需药品数80个，等待品种到货。

  4、申请做广场活动和养生节活动，广场活动11月6、7日开展。
三、各门店需公司解决的问题。

现在规定不能手工请货，我店经常遇见有需要临时手工请货的时候，能否申请允许我店手工请货，以免打电话请货耽搁时间，影响销售。

四、重点品种任务及完成情况（如：天胶、美美、太极钙、补肾益寿等）

     天胶  任务： 2790/ 半月   完成： 7440元
     美美：       3510/半月    完成：2469元
     太极钙：      1960元/半月   1960元
补肾胶囊： 214瓶   完成：199瓶
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