            浆洗店实习生11月总结
来到太极这个大家庭已经6个月了，可是感觉就像昨天才刚走出校门一样。记忆清晰。感谢太极大药品，让我加入这个大家庭。

每个月的总结，其实真的是一个难题。写的时候总感觉自己找不出需要写的，但在上班的过程中，又确实遇到很多问题。

上个月，我说自己在卖药，药品联合搭配上还存在很多不足。这个月，我积极卖药，有不懂就问店长，问促销，问同事，在每天的销售表上，我的个人销量也不再是负数，呈正增长了。这一点，真的让我很开心，骄傲。

浆洗店是一个A类门店，店上有三个促销，竞争是很激烈的，遇到活动上通班或者加班时，常常是进来几位顾客，我还没回过神时顾客就已经拿药买单了。所以我自己压力也很大，特别是分给营业员一部分促销的任务后，我真的觉得压力山大。
不过，这份压力，也让我时刻在上班时保持警惕，有顾客进门，我就积极上前询问，但是对于那些单品任务，我就力不从心了，毕竟销售技巧也不是一天两天就练成的，也或许，我长的太小了，顾客都不信任这么年轻的卖药者。上次就有位客人问我，你好大了，到底知道不？别卖错了……遇到这种问题，我首先是无比汗，其次也在暗恨中国这种年龄资历制度。不过转念一想也算了，谁还没个老的那天？是不？

暂时就写到这吧，下个月，我也会加油的。
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