
西部店9月措施完成情况及10月计划

一、任务分解

	门店
	9月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	西部店
	31.4万
	63.55万
	202%
	 1.25
	20.36
	1628%


二、9月措施执行情况：

    1、初秋狂欢节活动，全场8.8折，满额抽奖，满199元再送四级礼。
执行情况： 
	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	9月14日
	21002.05
	117
	179.5
	4834
	23%
	124%
	18%

	9月15日
	17281.62
	128
	135
	4420
	25.5%
	84.5
	29%

	活动期间平均值
	19141.8
	122
	157.3
	4627
	24.25%
	104.25%
	23.5%


2、结合中秋节，开展门店促销活动，9月16日-9月21日，汤臣倍健8折、自然之宝、佳汇泰、美澳健，买一送一。
执行情况： 活动期间保健品销售9398元，上月同期销售3603元，增长160%。
3、坚持每天晨会，学习2样重点品种知识，特别是任务品种知识，例如赶黄草、补肾益寿胶囊，中山中智破壁饮片等。    
     执行情况：赶黄草销售1416元，完成任务，补肾益寿胶囊销售232瓶，1.53万元，完成销售任务。
三、2013年10月月任务

	门店
	10月销售任务
	中药任务
	集团任务

	西部店
	31.4万元
	1.04万元 
	8.9万元


四：10月措施： 
     1、 将10月中药任务分配到人头上，每人2600元，加大中山中智饮片的知识培训，借助破壁饮片销售完成销售任务。并加大秋冬季节养生特点，书写相应pop，多做宣传销售。  
2、清理门店库存较大以及三个月不动销的品种，积极进行调拨，减少效期产生，再次针对近期2个月顾客询问到的我店没有的品种，集中与业务部联系，看是否能进到货，并在进到货后，联系相应的顾客。
3、利用每天晨会，开始学习<<零售药房标准化 药学服务手册》。提高专业药学服务知识。

