       中和柳荫    店国庆活动总结

一、活动时间：9月  28日至  9月 30 日

活动门店：中和柳荫
二、总体活动销售数据对比：

1、8月28-3销售数据样本

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	备注

	合计
	6065.42
	129
	47.01
	1828.2
	30.1
	

	平均数值
	2021.7
	43
	
	
	29.1
	


2、国庆活动销售数据

	活动日期
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2013 9.28
	4020.15
	67
	60
	1186.5
	29.5
	
	

	2013 9 29
	2761.5
	58
	47.6
	674
	24.4
	
	

	2013 9 30
	3258.6
	75
	43.4
	913
	28.04
	
	

	平均值
	3346
	66
	50.6
	924.8
	27.3
	65.5
	53

	活动日期(中秋）
	销售
	笔数
	客单价
	毛利
	毛利率
	销售增长比例
	笔数增长比例

	2013 9.16
	3289.14
	67
	49
	854.5
	25.9
	
	

	2013 9 17
	1946.79
	58
	33.5
	640
	32.8
	
	

	2013 9 18
	4102.08
	53
	77.3
	1046
	25.4
	
	

	平均值
	3112
	59.3
	53.2
	846
	28.03
	
	


二、支线活动销售统计

1、买赠单品销售数据：

	品名
	数量
	销售金额
	8月日均销售金额（31天计）
	两天平均销售增长比例

	天胶
	
	
	
	

	美美
	
	
	
	

	睡好片
	
	
	
	

	太极钙
	2
	
	
	

	番茄胶囊
	
	
	
	

	复方熊胆薄荷含片
	5
	
	
	

	道源堂系列
	
	
	
	

	赶黄草
	
	
	
	

	左旋肉碱
	
	
	
	

	汤臣倍健系列
	
	
	
	

	补肾益寿
	3
	
	
	


2、活动厂家销售：

	厂家名称
	销售额
	8月日均销售额（31天计）
	两天平均销售额增长比例

	达因药业
	
	
	0

	补肾益寿
	
	
	

	惠氏系列
	
	
	

	三诺血糖仪+试纸
	
	
	

	门店邀请厂家1
	
	
	

	门店邀请厂家2
	
	
	

	门店邀请厂家3
	
	
	


注：门店邀请厂家指各门店自行联系到现场支援的厂家，各门店均有不同，名称请自行修改！

3、中药饮片销售：

	活动日期
	中药销售
	8月份周末中药日均销售
	增长比例

	
	
	
	

	
	
	
	

	活动期间平均值
	
	
	


活动总结

优点：顾客能够很好的接受满58员的送劵活动，但相比较我们力度不大，杏林和康桥都是满38元送1劵活动。

保健品买第二瓶5折的活动。有1到连个顾客接受。下次建议蛋白质粉可进行特价促销活动。在国庆节询问的人很多，但都觉得价格高而没有成交。杏林实行298特价

3、各环节自查点评：

礼品：无礼品
货品

人员：

现场布置：只有气球，没得多于空海报，顾客不是很愿意接受套包产品。目前我们的套包属于宣传环节
宣传：
六
