崇州片10月8日片长会议内容
一：9月工作计划落实情况

1：做好金带街9月14号和15的狂欢节活动—
8月周末日均：3526.28元 活动期间日均：11107.44  日增长额:7581.16  增长率：214.99%

做好中秋节三江，怀远店的单店活动，给予活动策划，人员和物资方面的帮助—
三江单店活动时间：9.18-9.20：

活动内容：（a全场9.5折，并积分B：全场9.5折后满58元可参加抽奖

C：全场无论金额大小买就送月饼一个）
三天合计销售17555.88元 日均5851.96元  活动前30天均销售 3288.34 元  增长率77.96%
怀远单店活动未做。执行了公司9.16-9.18的中秋节活动
三天合计销售16589.17元 日均5529.72元  活动前30天均销售 4189.5 元  增长率31.98%
2：时刻关注崇州中心店旁边新开的一家药房—在他们开业之前大约国庆节前夕中心店搞一次活动。

未单独策划单店活动，好的执行了公司国庆节活动。9.28-9.30期间
三天合计销售28326.32元 日均9442元  上月日均销售5622 元  增长率67.94%
3：抓好片区门店基础工作和细节

9.16开了片区会议—进行了执行力，督导检查工作的传达

给门店发送了一个从早上开门到晚上下班每天每个时间段要做好的事情
对门店进行了蹲点整改

10月计划：
1：羊马店销量提升

怀远店老员工和该店实习生交换过去帮扶一个月，带动学习，拉回老顾客
10月羊马店广场活动策划，帮扶

2：片区整体收银台，端头应季节品种陈列整改
3：秋冬应季节中药培训，POP培训
二：各片区需公司解决的问题。

A：三江店—灯管太老 买不到了—全部换成节能灯管

B：金带街申请每周来2次货

三：总结前两次主题活动（中秋、国庆活动），除数据外（要求写活动的好坏）。

中秋节活动：（1：保健品—买一送一，汤臣倍健9折 千林买二送一
2：医疗器械：8.5折 3：套包）

三天销售：69076.9  日均：23025.6  

好：套包较好搭配，买送另外的东西补肾益寿买一送二（睡好片和补肾益寿（小））；番茄胶囊买一送一（拉斯维康保健品1瓶）
坏：只包含保健品和器械的活动。对没有食品流通许可证和小门店吸引顾客的力度不大
国庆节活动：（58元送券，保健品第一瓶原价，第二瓶5折）
三天销售：77672 日均：25890.6
好坏：好：综合包含了药品，保健品，力度较大
四：10月份主题活动提思路，进行讨论。

五：家评价药房工作开展交流会。

六：督导科宣布9月检查情况。

七：标准化考试。

