2013新津正东街店9月工作总结和10月工作计划
           第一部分工作总结
一：C类门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	588
	67000
	57779
	1250
	2321
	13500
	10638
	0
	24%


二：措施执行落实情况：
新津正东街店
做好本月的活动，预计两天销售达4000以上

本月两天活动销售10819，笔预计高了1000多

秋季到来多销售补益方面的药品

中药滋补销售有了5%的提高
大力销售公司的集团品种

集团品种销售不理想，反而比上个降低了2000多

第二部分工作计划
一、C类门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	新津正东街店
	67000
	67000
	1250
	4000
	13500
	15000
	50
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二、C类店增量措施（1----3点）：

1.做好中药滋补药品的重点陈列，让中药销售提高10%
2.美美、天胶销售旺季大力推荐

3集团品种销售需在加强
