  2013年温江政通店9月工作总结和2013年10月工作计划

           第一部分工作总结（9月）

一：门店任务完成情况：（单位:万）

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	销售笔数


	中药计

划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员消

费占比
	新增会员

	9月
	6.6
	5.68
	1122
	0.5
	0.47
	1.67
	1.57
	32.95%
	36

	10月
	6.6
	6.26
	1186
	0.6
	0.43
	1.67
	1.77
	19.69%
	24

	增长
	
	10.21%
	5.7%
	
	-8.5%
	
	12.73%
	-13.26%
	


二：措施执行落实情况：

9月总销售完成情况86.07%，未完成公司下定的月计划目标，集团品种实际完成率94.01%，销售总金额下降了0.5万。8月日均2208元，9月日均1893元，日均销售金额下降315元，但日均来客数也有下降，8月日均44人，9月日均37人，主要原因与天气有很大变化，本来我们店来客最多的日期是在月初，但在月初一个星期都是阴雨天气。
中药销售了4700元，比上月降低了13元，变化不大。本月没有新的增长点，但10月中药任务5000元，先考虑增长点为：1、赶黄草2、中药袋装组方

3、9月总销售62651元，ABC15539元，T类17014元，D类27146元，大保健类2950元

	　
	销售
	占比
	ABC
	占比
	T
	占比
	D
	占比
	大保健类
	占比

	王慧
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	唐菊
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	吕小艳
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	高小博
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


5、单品完成情况：

补肾益寿：任务：10盒，已完成12盒

睡好片：任务：6盒，已完成5盒

熊胆薄荷：任务40盒，已完成75盒

太极钙:7盒，已完成22盒

便乃通茶：任务：4盒，已完成盒

赶黄草:任务：4盒，已完成4

天胶：3盒，已完成2
第二部分工作计划（2013年10月计划）

一、门店计划指标： 

门店增量措施： 

10月中药任务下发，力争完成任务，增加中药销售，主要中药组方。每周一次中药功能培训，每次3个品种，一个组方。培训人唐菊，考核唐菊，考核方式默写功能。

 准备在11.9-11.10搞一次类似夏季狂欢的活动。
