
大邑富民路店10月养生节活动总结

一、活动时间：10.24---10.25（2天）
	数据
	2天

	销售
	12220.86元

	毛利率
	31.21%

	利润
	3814元


分析：9.1—9.6，平均每天销售3130.67元，活动每天平均增长95.17%。.
二.全场换购活动数据统计
	品名
	商品ID
	换购数量

	复方板蓝根颗粒
	49969
	1

	绿盾口罩
	119406
	0

	菊贡茶
	126542
	0


三，养生经典名方（中药套包）
	套包名称
	套包组成
	销售数量

	养生配方
	西洋参，丹参，三七，石斛
	0

	美容配方
	党参，黄芪，当归，天胶
	0

	高血压，高血脂配方
	山楂，丹参，山药
	0

	健脾补虚配方
	党参，当归，山药
	0



四,特价中药销售情况
	品名
	销售数量

	黄芪（74681）
	0

	百合（75013）
	3

	莲子（93487）
	2

	当归（23351）
	0

	枸杞子（48937）
	2


五．保健品系列
	厂家
	销售数量
	销售金额

	汤臣倍健
	0
	0

	拉斯维康
	0
	0

	自然之宝
	买2送1
	358

	佳汇泰
	0
	0

	千林
	3
	380


六，各单品销售情况
	品名
	销售数量

	天胶
	0

	番茄红素
	0

	美美
	2

	太极钙
	

	睡好片
	5

	熊胆含片
	3

	补肾益寿
	7


总结，本次活动优点
1，收银台的一句话服务做得好，只要买单的顾客不管有没需要都在介绍，积极进行二次销售。
2.店外免费量血压吸引了一些顾客进店买药。
3.门店写的POP较多，比较醒目，过路的顾客都能看到。

4，本次活动单品销售较好。

总结，不足之处：
1，活动有点频繁，刚做完重阳节活动，又做养生节活动，顾客有点疲劳。
2.城管周1至周5不批场地，所以中途有城管的干预，对活动有一定影响。

3．活动礼品缺少，送到第二天下午5点多就没有了。

门店建议：1，以后门店做活动，如果时间可以选择，尽量安排在周六，周日，这样城管休息，一般不会干预。
                                            总结人：周佳玉
                                     2013年10月27日

